ZAHRANIČNÍ OBCHOD

- směna, kterou provádějí právnické a fyzické osoby přes hranice daného státu s PO a FO jiných států

- předmět: 

· zboží: a) spotřební

                   b) hmotné kapitálové (DM, suroviny, materiál)

· služby: a) pojištění

                          b) bankovní služby

                          c) věcné služby (doprava)

· práva: a) licence

                         b) chráněné vzory

                         c) autorská práva

                         d) leasing

- význam: a) ekonomický – úspora výrobních faktorů, projeví se v úspoře nákladů

                  b) politický – zvyšuje přátelské vztahy mezi státy

                  c) kulturní – poznání způsobů života v jiných zemích

- formy: 
· export: a) přímý – tuzemský výrobce prodá zboží zahraničnímu obchodníkovi

                          b) nepřímý – tuzemský prodá tuzemskému a ten prodá do zahraničí

· import: a) přímý – tuzemský koupí od zahraničního

                     b) nepřímý – tuzemský koupí od tuz. Dovozce, který nakoupil v zahraničí

· reexport: a) přímý – zboží nakoupeno z ciziny, prodáno do jiné cizí země

                             b) nepřímý – zboží nakoupeno z ciziny, dovezeno do Čech a opět prodáno do zahraničí

                             - důvody reexportu: a) obchodně politické překážky

                                                             b) kompletace vývozů reexportéra

                                                             c) ekonomické

- vrcholné bilance – porovnání výstupů a vstupů z ČR a do ČR hospodářství obchodní bilance – hodnota 

                                  vývozu a dovozu zboží a služeb

                               - platební bilance – vztah mezi peněžními příjmy ze zahraničí a peněžními výdaji do 

                                                                zahraničí

                                                              - struktura: 

                                                                a) běžný účet – platby za nákup a prodej zboží a služeb

                                                          b) kapitálový účet – přímé zahraniční investice a krát. fin. majetek

                                                          c) změna devizových rezerv – úbytek a přírůstek devizových rezerv

- struktura: a) teritoriální – vývoz do kterých zemí, dovoz z kterých zemí

                     b) komoditní – vývoz a dovoz podle skupin zboží

- organizace: 
  a) parlament ČR

  b) vláda

  c) ministerstva

  d) ČNB

- subjekty provádějící: a) podniky specializované na ZO

                                 b) výrobní podniky provádějící ZO pro vlastní potřebu

                                 c) obstaravatelské podniky

- subjekty poskytující služby: a) dopravní

                                                   b) pojišťovací

                                                   c) bankovní

                                                   d) kontrolní

                                                   e) propagace a výstavy 

                                                   f) informační

VÝVOZNÍ OPERACE

· příprava: a) průzkum trhu

                             b) aktivace

                             c) předběžná kalkulace

                             d) nabídková činnost

· realizace: a) uzavření smlouvy

                              b) dodání zboží a dokladů

                              c) přijetí fakturou platby

                              d) výsledná kalkulace                                                                                                                                                                                                                                                                   

- průzkum trhu: a) teritoriální

                             b) komoditní a technický (spotřebitelské)

                             c) cenový

- aktivace – souhrn činností, cílem získat trh a rozšířit odbyt našich výrobků

                    a) nepřímá – katalog, inzerce              

                    b) přímá – kontakty se zákazníky

- nabídková činnost: a) druh a kvalita

                                    b) množství

                                    c) dodací lhůta

                                    d) dodací podmínky

                                    e) cena

                                    f) platební podmínky

- realizace vývozní operace: 

· uzavření kupní smlouvy: a) z podnětu prodávajícího

                                                      b) z podnětu kupujícího

                                                      c) společné

                                                      d) vypracování

                                                      - náležitosti kupní smlouvy: a) smluvní strany

                                                                                                      b) předmět

                                                                                                      c) cena

                                                                                                      d) dodací lhůta

                                                                                                      e) podmínky

                                                                                                      f) platební podmínky

· dodání zboží a dokladů:

        - doklady: a) balící list

                          b) přepravní doklady

                          c) osvědčení o původu

                          d) osvědčení o jakosti

                          e) faktura

                          f) doklad o pojištění

                    - železniční nákladní list, letecký nákladní list

                          - deklarace – propuštění zboží

DOVOZNÍ OPERACE

· příprava: a) rozbor potřeby dovozu

                             b) vyhledání možných dodavatelů

                             c) poptávky

                             d) vyhodnocení nabídek

· realizace: a) uzavření kupní smlouvy

                              b) převzetí dodávky

                              c) zaplacení

                              d) výsledná kalkulace

- dodací podmínky: a) přechod rizik

                                  b) přechod nákladů

                                  c) místo přechodů rizik a nákladů ze závodu, k boku lodi, k dopravci, s dodáním na   

                                      hranice, z lodi co určuje platební podmínky: a) mezinárodní situace

                                                                                                                b) druh zboží

                                                                                                                c) stav na trhu

                                                                                                                d) vztahy partnerů

- obsah plateb. podmínek: a) subjekty placení

                                             b) místo placení

                                             c) měna, ve které se bude platit

                                             d) doba splatnosti

                                             e) způsob placení

- platební nástroje: a) nedokumentární – platba v hotovosti, hladký plat (úhrada), šek, směnka

                                 b) dokumentární – inkaso, akreditiv, pro ty, kteří se neznají – platební nástroje 

                                 - doklady: a) faktura

                                                   b) balící list

                                                   c) dopravní doklady

                                                   d) pojistné doklady, . . .

inkaso – vývozce – banka – doklady – dovozci – splní podmínky

akreditiv – dovozce – banka – vývozci zaplatí – splní sjednané podmínky

odvolatelný, neodvolatelný akreditiv – banka může poskytnout vývozci finanční prostředky na základě 

                                                                  bankovního úvěru – úvěrové smlouvy

- faktoring – odkoupení krátkodobých pohledávek

- forfaiting – odkoupení dlouhodobých a střednědobých pohledávek

OBCHODNÍ POLITIKA

- úkoly obchodní politiky:

  a) ovlivňování rozsahu vývozu a dovozu zboží

  b) vytváření institucí pro rozvoj hospodářských vztahů

- směry: 

  a) prokekcionismus (ochranářství) – zásahy státu do ZO – ochrana vnitřního trhu, podpora vlastních výrobků                                                             

  b) liberalismus – kroky: a) dovoz a vývoz mohou provádět všechny podniky

                                          b) směnitelnost koruny

- prostředky:
  a) autonomní: pasivní, aktivní

  b) smluvní: bilaterální, multilaterální

- pasivní autonomní prostředky: 

  a) tarifní opatření – clo a celní řízení

  b) netarifní opatření – množstevní omezení dovozu a vývozu                                                                  

- aktivní autonomní prostředky:

  a) vývozní prémie

  b) úvěrování vývozu

  c) státní záruky na úvěr

  d) měnový dumping (provedení devalvace měny)                                   

- smluvní prostředky – cílem ochrana vlastního trhu

· bilaterální: a) obchodní smlouvy

                                b) obchodní dohody

                               c) platební dohody

                               d) úvěrové dohody

                               e) smlouvy o zamezení dvojího zdanění

                               f) clearingové dohody – zřízení účtů

· multilaterální: a) mezi hospodářskopolitické cíle: OSN, EU

                               b) hospodářskoobchodní cíle: Světová obchodní organizace

                                                                               Úmluva o mezinárodní železniční přepravě

                                                                               Evropské sdružení volného obchodu

                                                                               OPEC, MMF

